
Adobe Partner Connection Програма за риселъри

Програмата за риселъри Adobe Partner Connection e разработена с цел потвърждаване и 
възнаграждаване на риселърите за продажбите им и техническия им опит, нивото им на 
ангажираност с Adobe и отдадеността при промотирането на технологиите и клиентски-
те решения на Adobe. Четири нива на членство ви позволяват да се ангажирате с Adobe 
на ниво, представляващо ресурсите на вашата организация, областите на специализи-
ране и ангажимента към връзката с Adobe. Членството е лесно – достатъчно е само 
кратко онлайн записване за ниво „регистриран”, като задълженията и ползите се увели-
чават с увеличаване на нивото. Което и ниво да изберете, Adobe ще ви предостави 
инструментите и поддръжката, от които се нуждаете за своя успех!

Записване – Присъединяването към програмата за риселъри започва с прост процес на онлайн записване в Adobe 
Partner Connection Portal.* Когато вашата заявка бъде приета, вие ще получите подробни инструкции относно това, 
как да получите своите предимства и да започнете да продавате! 

Регистриране на сделките – Регистрирането на сделките е предназначена да възнаграждава риселърите на 
ниво „сертифициран” и по-високо за генериране на търсене на продуктите на Adobe. Adobe осъзнава, че 
макар и риселърът да се ангажира значително и продуктивно в предпродажбените дейности, клиентът може да 
избере в крайна сметка да набави продукта си от друг риселър.  Регистрирането на сделките предоставя 
парично възнаграждение на риселърите, които могат да покажат, че техните дейности по продажба с добавена 
стойност са допринесли за приключването на окачествявана като TLP или CLP покупка, независимо дали 
риселърът е извършил продажба или не. Възможностите трябва да се предвиждат, регистрират и приемат от 
Adobe и да отговарят на всички публикувани програмни насоки.

Маркетингово сътрудничество – За риселъри на ниво „платинено” фондовете за маркетингово сътрудничество са 
на разположение, за да ги подпомагат при ефективния маркетинг на продуктите на Adobe. Фондовете за марке-
тингово сътрудничество носят печалба на базата на квалифицирания CLP приход и могат да се използват за 
финансиране на маркетингови дейности и дейности по развитие на пазара като привличане на потенциални 
клиенти, комуникация с крайните потребители и реклама.

Техническо и продажбено сертифициране – Присъединяването към програмата за риселъри на всяко едно 
ниво ви дава достъп до курсовете за техническо и продажбено сертифициране на Adobe. Курсовете са 
отворени за всички във вашата организация и целят да предоставят задълбочено обучение относно продуктите 
на Adobe, продажбените стратегии и програмите за лицензиране. За да станете сертифициран експерт по 
продажби на Adobe или да получите специализация, вие трябва да преминете и завършите необходимите 
курсове за сертифициране.

Специализации – Риселърите на ниво „сертифициран” и на по-високи нива имат право да придобиват специали-
зации в конкретни области или вертикални пазари. Специализация се придобива чрез отговаряне на набор от 
изисквания, които показват високо ниво на умения в областта и чрез успешно завършване от страна на един 
или няколко от служителите на риселъра на необходимите курсове за сертифициране.

Понастоящем наличните специализации са:

Образование – Специализацията „Образование” изисква опит в продажбата за образователния пазар и възможност 
за валидиране на пригодността на крайния потребител. Получаването на специализация „Образование” дава на 
риселъра възможност да продава лицензионни и shrinkwrap образователни продукти на Adobe и да получава достъп 
до допълнителни ресурси от образователната програма.

SAM услуги – Специализацията „SAM услуги” изисква опит при асистирането на клиентите на крайния потреби-
тел за прилагане на изчерпателни стратегии за управление на софтуерните активи. Придобиването на 
специализация „SAM услуги” дава на риселъра достъп до допълнително обучение, клиенти и други програмни 
ресурси.
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Ключови моменти в 
програмата
•	Разделена на нива програмна структура

•	Ползите са пропорционални на 
ангажимента

•	Регистриране на сделките 
за възнаграждаване на 
предпродажбените приноси

•	Възможност за получаване на средства 
за маркетингово сътрудничество

•	Техническо и продажбено 
сертифициране

•	Специализации за образование и SAM 
услуги и ProVideo

•	Посочване на риселър профила на 
уебсайта на Adobe

•	Достъп до запазено съдържание в 
Adobe Partner Connection Portal

Най-високи приходи и бизнес ангажименти в замяна на 
възможността да се закупува CLP директно от Adobe и да се 
печелят средства за маркетингово сътрудничество

Приходи и други бизнес ангажименти в замяна на 
акаунт мениджър на Adobe и планиране на съвмест-
ния бизнес и маркетинга

Минимален брой сертифицирани експерти по 
продажбите в замяна на достъп до CLP, регистриране 
на сделки и специализации

Основно членство. Лесното онлайн записване дава 
достъп до TLP и shrinkwrap програмите.
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Изисквания

Регистрация регистриран
серти

фициран златен платинен

Онлайн регистрация и риселър профил x x x x
Споразумение за програмата за риселъри, което се 
попълва с потвърждаване онлайн x x x

Подписано споразумение за програмата за риселъри 
на хартия x

Сертифицирани експерти по продажбите на Adobe
Сертифициран усъвършенстван експерт по продажбите 
на Adobe 2 2

Сертифициран експерт по продажбите на Adobe, 
майсторска степен 1 2 2

Сертифициран експерт по продажбите на Adobe, 
обемно лицензиране 1 1

Мениджър продуктова линия на Adobe 1

Управление на представянето
Тримесечен бизнес план и тримесечен бизнес преглед x x
Цели за тримесечни приходи x x
Минимален процент смес между лицензиране и 
shrinkwrap x x

Предварително представяне
Минимум една година като златен риселър или ALC с 
добри резултати x

Ползи

Програми за лицензиране регистриран серти
фициран златен платинен

TLP (закупуване от оторизиран дистрибутор) x x x x
Shrinkwrap (закупуване от оторизиран дистрибутор) x x x x
CLP (закупуване от оторизиран дистрибутор) x x
CLP (закупуване директно от Аdobe) x
Програми за образувание (лицензиране и shrinkwrap) Само със специализация „Образование”

Програми за инициатива
Регистриране на сделките x x x
Маркетингово сътрудничество x
Право на средства за пазарно развитие** x x
Потенциални клиенти на Adobe x x

Обучение и подпомагане
Достъп до центъра за обучение Adobe Channel x x x x

Специализации
Право за получаване на специализации „Образование”, 
„ProVideo” и „SAM услуги”

x x x

Управление на акаунтите
Поддръжка от продажбения отдел на Adobe за 
приключване на големи сделки** x x x

Акаунт мениджър на Adobe x x
Планиране на съвместния бизнес и маркетинга x x

Adobe Partner Connection Portal
Достъп до запазено съдържание на партньорския портал x x x x
Достъп до инструменти за продажба, демо файлове, 
презентации, бели книги и други материали x x x x

Включване на профила на риселъра на уебсайта на Adobe x x x
Включване на всяка получена специализация на уебсайта 
на Adobe x x x

Софтуер
Наличност на софтуер с разширена пробна версия за 
демо употреба x x x

Поддръжка
Достъп до специализирания хелпдеск Adope Partner 
Connection x x x x

 

*  Ако кандидатствате за ниво „платинен риселър”, вие ще трябва да подпишете програмно споразумение на 
хартия. По време на този процес вие ще бъдете подпомагани директно от акаунт мениджър на Adobe.

** По усмотрение на Adobe.

Adobe Partner Connection Програма за риселъри

ProVideo специализация – ProVideo специализацията изисква опит при подпомагането на крайните клиенти в 
прилагането на ProVideo стратегиите. Придобиването на ProVideo специализация дава право на риселъра да 
участва в допълнително обучение, дава му достъп до клиентски среди и представяне в уебсайта на Adobe, 
както и до други програмни ресурси.

Adobe Partner  
Connection Portal
На немски език: 	
www.adobe.com/de/partners
На испански език: 	
www.adobe.com/es/partners
На френски език: 	
www.adobe.com/fr/partners
На английски език: 	
www.adobe.com/uk/partners
На италиански език: 	
www.adobe.com/it/partners
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