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Adobe Partner Connection Reseller Program

Program partnerski Adobe Partner Connection zostat stworzony do promowania i nagra-
dzania partneréw handlowych za wyniki sprzedazowe i wiedze techniczng, poziom
zaangazowania we wspotprace z Adobe oraz promowanie technologii i rozwigzan Adobe
do klientéw. Cztery poziomy cztonkostwa umozliwiaja partnerom handlowym wspétpra-
ce z Adobe na poziomie odzwierciedlajagcym ich zasoby, obszary specjalizacji oraz zaan-
gazowanie w kontakty z Adobe. Uzyskanie cztonkostwa jest tak proste, jak krétka reje-
stracja on-line na poziomie partnera zarejestrowanego (Registered), a zobowiazania

i korzysci zwiekszaja sie wraz z wysokoscig poziomu. Niezaleznie od poziomu Adobe
gwarantuje narzedzia i wsparcie niezbedne do realizacji zamierzonych celow!

Gtéwne punkty programu najwyzsze przychody i zobowigzania biznesowe w zamian za
— mozliwos¢ zakupdw w ramach programu CLP bezposrednio od Adobe

- Wielopozi trukt : A ; - h
€l0pozIomowa Struiiura programu i pozyskiwania funduszy w ramach wspoétpracy marketingowe;j.

« korzysci wspétmierne do zaangazowania . o .
przychody oraz pozostate zobowigzania biznesowe w zamian

: re'jestra'cja transakdji nagradzajqca zobo- za przypisanie kierownika ds. klientéw Adobe oraz wspélnego
wigzania przedsprzedazowe planowania dziatan biznesowych i marketingowych.

- mozliwo$¢ zdobycia funduszy w ramach minimalna liczba certyfikowanych specjalistow ds. sprzedazy

wspbtpracy marketingowe] w zamian za doste)p do programu CLP, rejestracji transakgji
- certyfikaty techniczne i sprzedazowe spe- (Deal Registration) oraz specjalizacji.

galizacje WAdZiEdzmie edukagjii lfsmgac.h Zarejestrowany cztonkostwo podstawowe. Prosta rejestracja on-line gwarantuje
5{‘2" (ustugi audytowe) oraz specjalizacja (Registered) dostep do programu TLP i programéw w wersji pudetkowej.
wideo

« lista profili partneréw handlowych na

stronie internetowej Adobe Rejestracja - przystapienie do Programu partnerskiego rozpoczyna sie od prostego procesu rejestracji

. dostep do zastrzezonych treéci portalu on-line na portalu Adobe Partner Connection*. Po zaakceptowaniu wniosku rejestracyjnego otrzymasz
Adobe Partner Connection szczegbdtowe instrukcje, jakie korzysci ptyna z przystapienia do programu i dalszej sprzedazy.

Rejestracja transakgcji (Deal Registration) - system Deal Registration zostat opracowany w celu nagradzania
certyfikowanych partneréw handlowych za zwiekszanie popytu na produkty Adobe. Firma Adobe ma na
uwadze fakt, ze nawet jesli partner handlowy moze dogtebnie i efektywnie zaangazowac sie w dziatania
przedsprzedazowe, klient moze ostatecznie naby¢ produkt u innego partnera. Opcja Deal Registration
nagradza finansowo partneréw handlowych, ktérzy moga wykazac, ze ich dziatania sprzedazowe generujace
warto$¢ dodang przyczynity sie do kwalifikowalnego zakupu w ramach programéw TLP lub CLP, niezaleznie
od tego, czy zaangazowany partner zrealizowat sprzedaz. Potencjalna sprzedaz musi zostac zgtoszona,
zarejestrowana i zaakceptowana przez Adobe oraz spetniac wszystkie opublikowane wytyczne programowe.

Wspétpraca marketingowa (Marketing Co-op) - Srodki finansowe przeznaczone na wspétprace
marketingowa (Marketing Co-op) wspieraja partneréw handlowych na poziomie Platinum w efektyw-
nych dziataniach marketingowych produktéw Adobe. Fundusze wspdtpracy marketingowej sa genero-
wane w oparciu o zrealizowane transakcje licencyjne i moga by¢ wykorzystywane na dziatania
marketingowe i majace na celu rozwdéj rynku Przyktadem takich dziatan jest komunikacja partnera

z uzytkownikiem koricowym lub reklama, majaca na celu zdobycie nowych klientéw.

Certyfikaty techniczne i sprzedazy - przystapienie do Programu partnerskiego na dowolnym poziomie
zapewnia dostep do technicznych i sprzedazowych szkolen certyfikacyjnych Adobe. Szkolenia s3 dostepne
dla kazdego pracownika organizacji i majg na celu zapewnienie dogtebnego szkolenia w zakresie produk-
téw Adobe, strategii sprzedazy i programow licencjonowania. Aby uzyskac tytut certyfikowanego specjali-
sty ds. sprzedazy Adobe lub specjalizacje, nalezy ukoriczy¢ pomyslnie wymagane szkolenia certyfikacyjne.
Specjalizacje - partnerzy handlowi na poziomie certyfikacji i wyzszym kwalifikuja sie do uzyskania specjaliza-
cji w okreslonych dyscyplinach lub branzach. Specjalizacje osiaga sie poprzez spetnienie serii wymogow
wykazujacych wysoki poziom kompetencji w danej dyscyplinie przez jednego lub wiekszg liczbe pracowni-
kéw partnera handlowego, ktérzy ukonczyli wymagane szkolenia certyfikacyjne.

Na chwile obecna dostepne s3 nastepujace specjalizacje:

Specjalizacja edukacyjna - wymaga specjalistycznej wiedzy w zakresie sprzedazy na rynek edukacyjny oraz
zdolnosci oceny kwalifikowalnosci uzytkownika koricowego. Daje partnerowi handlowemu mozliwos¢
sprzedazy licencji edukacyjnych Adobe oraz produktéw pudetkowych, a takze dostep do dodatkowych
zasobdw zwigzanych z edukacja.

Specjalizacja ustug SAM (audyt oprogramowania) - wymaga specjalistycznej wiedzy w zakresie wsparcia
klientéw bedacych uzytkownikami koricowymi we wdrazaniu kompleksowych strategii zarzadzania
aktywami oprogramowania. Zapewnia dostep partnera handlowego do dodatkowych szkolen, poten-
cjalnych klientéw Adobe oraz innych zasobéw programu.
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Specjalizacja wideo ProVideo - specjalizacja wideo wymaga specjalistycznej wiedzy w zakresie wdrozen
rozwigzan wideo. Uzyskanie specjalizacji wideo uprawnia partnera handlowego do dodatkowych
szkolen, bazy potencjalnych klientdw oraz reprezentacji na stronie internetowej Adobe, a takze innych
zasobow programu.

Wymogi

Zarejestrowany Certyfikowany Ztoty Platynowy

EESHEE (Registered)  (Certified)  (Gold) (Platinum)

Rejestracja i profile partneréw handlowych on-line X X X X

Umowy programu partnerskiego realizowane w systemie kliknie¢ X X X

Umowy programu partnerskiego podpisywane na papierze X
Portal Adobe Certyfikowany zaawansowany specjalista ds. sprzedazy Adobe 2 2
Partner Connection Certyfikowany specjalista ds. sprzedazy Adobe, Mistrz (Master) 1 2 2

Niemiecki: www.adobe.com/de/partners Certvfik ialista d das
Hiszpaniski: www.adobe.com/es/partners ertytikowany zaawansowany specjatista ds. sprzedazy,

Francuski: www.adobe.com/fr/partners licencj o.nowan!e“grupowe
Angielski: www.adobe.com/uk/partners Menadzer ds. linii produktéw Adobe 1

Wtoski: www.adobe.com/it/partners
Polski: www.adobe.com/pl/partners

Kwartalne biznesplany (QBP) i kwartalna ocena dziatalnosci (QBR) X X
Kwartalne cele sprzedazowe (QRG) X X
Minimalny stosunek procentowy pomiedzy X N
licencjami i pudetkami

Minimum jeden rok jako partner handlowy na poziomie ztotym "

lub ALC o nieposzlakowanej opinii

Korzysci

ZarejestrowanyCertyfikowany Ztoty Platynowy
(Registered)  (Certified)  (Gold) (Platinum)

Programy licencjonowania

TLP (zakup przez autoryzowanego dystrybutora) X X X X
Pudetka (zakup przez autoryzowanego dystrybutora) X X X X
CLP (zakup przez autoryzowanego dystrybutora) X X

CLP (zakup bezposrednio od Adobe) X
Programy edukacyjne (licencje i produkty pudetkowe) Wytacznie dla specjalizacji edukacyjnej
Rejestracja transakgji (Deal registration) X X X
Wspotpraca marketingowa (Marketing Co-op) X
Mozliwo$¢ otrzymania funduszy na rozwéj rynku™ X X
Potencjalni klienci Adobe X X
Dostep do Centrum Szkoleniowego Adobe Channel X X X X

Mozliwos$¢ uzyskania specjalizacji edukacyjnej, widea i ustug

SAM (ustugi audytowe) X X X
Wsparcie ze strony sprzedazy Adobe w zakresie finalizac;ji . o .
duzych umoéw™
Manager ds. klientéw Adobe X X
Wspdlne planowanie dziatan biznesowych i marketingowych X X
Dostep do zastrzezonych tresci na portalu partnerskim X X X X
Dostep do narzedzi sprzedazy, plikow demo, prezentacji " X « «
i innych materiatow
Lista typow partneréw handlowych na stronie internetowej Adobe X X X
Lista uzyskanych specjalizacji na stronie internetowej Adobe X X X
Mozliwos$¢ dtuzszego wykorzystywania wersji demonstracyjnej N N x
o oprogramowania
"‘ Dostep do dedykowanego helpdesku Adobe Partner Connection X X X X
Adobe
*  Jesli aplikujesz do poziomu partnera handlowego Platinum, musisz podpisa¢ umowe programowa w wersji papierowe;.

Adobe Systems Software Kierownik ds. klientéw Adobe przeprowadszi cie przez proces.
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